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=l INTERMEDICA CZLONKIEM

GRUPY LEXUM

21 stycznia 2010 roku Intermedica stata sie
cztonkiem Grupy LEXUM. Sie¢ o$rodkow oku-
listycznych Intermedica, dziatajacych obec-

nie pod nazwa Lexummedica, wykonuje ponad
3000 zabiegdw chirurgii refrakcyjnej oraz 1000
zabiegow usuniecia zaémy rocznie.

W wyniku potaczenia najwiekszej prywatnej
kliniki okulistycznej w Polsce przez Grupe
Lexum powstanie najbardziej prezna siec¢
klinik okulistycznych w Europie Srodkowe;j.
Polskie kliniki wzbogaca swoja oferte ustug
medycznych w zakresie terapii rogéwki i zabie-
goéw witroretinalnych. Jednym z zamiaréw in-
westorow jest rozwoj w zakresie nowoczesnych
technologii. Prezesem nowej polskiej spotki -
Lexummedica - zostat Peter Ivancak.

=l NOWOCZESNE METODY

LECZENIA W OKULISTYCE

Na konferencje naukowa organizowana pod
tym tytutem przez klinike Lexummedica
(dawniej Intermedical, 24 kwietnia w Poznaniu
przyjechato ponad 300 lekarzy z catej Polski.
Uczestnicy zapoznali sie z nowymi strategiami
w leczeniu stozka rogdéwki i aktualnymi wyzwa-
niami w chirurgii refrakcyjnej - topografia ro-
gowki i laserem femtosekundowym.

-l LASER FEMTOSEKUNDOWY

W POZNANIU

Lexummedica (dawniej Intermedica) od mar-
ca przeprowadza zabiegi korekcji wad wzroku
przy uzyciu pierwszego w Wielkopolsce lasera
femtosekundowego. To obecnie najnowsza ge-
neracja sprzetu stosowanego na swiecie. Za-
bieg wykonany przy uzyciu tego lasera zapew-
nia pacjentom najwieksze bezpieczenstwo

i precyzje. Pierwsze zabiegi poznanscy lekarze
wykonywali wspélnie z czeskimi specjalistami
z kliniki Lexum.
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PRZYSZLOSCIOWA
FUZJA

Poczatek roku 2010 przyni6st istotne zmiany
w funkcjonowaniu sieci klinik Intermedica, ktéra nawigzata
wspolprace z czeskg Grupg Lexum. O planach rozwoju sieci,
implementacji nowych technologii i polskim rynku badan
wzroku rozmawiali§my z Peterem Ivancakiem, Prezesem
Zarzadu polskiej spo6tki Lexummedica.

@ 0d stycznia siec klinik Intermedica znajduje sie

w Grupie Lexum. Jaka byta geneza tego porozumienia
i dlaczego Lexum zdecydowata sie na obecnos¢

w Polsce?

Juz od dtuzszego czasu Polska byta nam bliska,
by¢ moze dlatego, ze w naszej klinice w Ostrawie
znaczna cze$¢ przyjmowanych pacjentéw pocho-
dzi z Polski. Przez prawie 2 lata podejmowalismy
proby wejscia na polski rynek, tak wiec potacze-
nie z najwieksza polska siecia klinik okulistycz-
nych - Intermedica - byto dla nas wyjatkowa
szansa, ktdra wykorzystalismy.

(P] Czy rozwoj Grupy Lexum, sieci czeskich klinik,
wygladat podobnie jak klinik Intermedica? Jakie sa
plany i perspektywy rozwoju catej grupy na najbliz-
sze lata?

0d momentu powstania, w 1993 roku, roz-

woj Grupy Lexum wygladat bardzo podobnie.
Zaczelismy od jednej kliniki i zbudowalismy cata
siec¢. Natomiast w najblizszych latach planujemy
wzmocni¢ swoja pozycje w Polsce i Czechach,
jak réwniez wej$¢ na inne rynki Europy Srodko-
wej i Wschodniej.

@ Lexummedica oferuje leczenie przy wykorzy-
staniu niezwykle zaawansowanych technologicznie
urzadzen. Czy wykorzystywany przez Panstwa
sprzet jest elementem budowania przewagi nad
konkurencja?

Podstawowa misja Grupy Lexum, do ktorej
Lexummedica ma zaszczyt naleze¢, jest zaofero-
wanie Swiatowej jakosci $wiadczen medycznych
z zakresu chirurgii okulistycznej. Dlatego tez
wykorzystujemy najnowoczesniejsze technologie
i jestesmy przekonani, ze jest to naszym najwiek-
szym atutem. Na przyktad, catkiem niedawno
jako pierwsi wprowadziliSmy na polski rynek
laser femtosekundowy, oferujac zabiegi chirurgii
refrakcyjnej z wykorzystaniem tego lasera.

@ Jest Pan prezesem polskiej spétki Lexummedica.
Jakie doswiadczenia z czeskiego rynku chciatby

Pan przenies¢ na polski grunt i jaka ma Pan wizje
rozwoju w Polsce?

Wierzymy, ze polski rynek ma duzy potencjat
rozwojowy. Dotozymy wszelkich staran, aby
wprowadzi¢ nasze ustugi do innych polskich
miast. Chcielibysmy réwniez rozszerzy¢ nasza
oferte o nowe, obecnie niedostepne, procedury
okulistyczne. Mam na mysli wspomniana wcze-
Sniej korekcje laserowa z uzyciem lasera femto-
sekundowego, wprowadzanie nowego algoryt-
mu postepowania ze stozkiem rogéwki opraco-
wanego przez prof. Filipca (jednego

z udziatowcdw Grupy Lexum), tacznie z wszcze-
pieniem rogowki, keratoplastyke warstwowa,
wszczep pierscieni rogéwkowych i w kofcu roz-
poczecie chirurgii witreoretinalne;j.

@ Mimo ze badania i leczenie sa u Panstwa odptat-
ne, na brak klientow nie moga narzekac zaréwno kli-
niki Lexummedica, jak i czeska grupa Lexum. Potrafi
Pan podac gtowny powod zaufania klientow?

Mysle, ze pacjenci ufaja naszym lekarzom
zaréwno w Polsce, jak i w Czechach. Cenia ich
wyjatkowe umiejetnosci nabyte podczas tysiecy
skutecznie przeprowadzonych zabiegéw. Od
1993 roku, tacznie w Polsce i Czechach, Grupa
Lexum przeprowadzita 120 000 zabiegdw.
Wszystkie ze znakomitym i trwatym efektem.

To podstawowy dowdd Swiadczacy o jakosci
naszych ustug. Dbamy nie tylko o zachowanie
najwyzszego standardu procedur medycznych,
ale réwniez o peten komfort naszych pacjentéw.

@ Zauwaza Pan jakies réznice w funkcjonowaniu
obu sieci klinik - polskiej i czeskiej?
Funkcjonowanie obu sieci klinik jest podobne.
Jest zrozumiate, ze po obu stronach wyréznié
mozna lepiej funkcjonujace procedury. Chcemy



je zidentyfikowac i powieli¢ w catej Grupie tak,
by stuzyty naszym pacjentom.

@ cCzy CzesiiPolacy przywiazuja obecnie wieksza
wage do leczenia wad wzroku?

Zdecydowanie tak. Zaréwno polscy, jak i czescy
pacjenci przywiazuja duzo wieksza wage do ko-
rekcji wad wzroku. Mysle, ze ma to zwiazek z
rosnacym zainteresowaniem aktywnym spedza-
niem wolnego czasu, w czym okulary staja sie
powaznym utrudnieniem.

0@ Jaka byta Pana droga zawodowa az do momentu,
gdy zostat Pan prezesem sieci klinik Lexummedica?
Czym zajmuje sie Pan w wolnym czasie?

Dyplom lekarza zdobytem na Uniwersytecie
Medycznym w Otomuncu w Czechach, ale stu-
diowatem takze informatyke na Uniwersytecie
Staffordshire w Anglii. Jestem specjalista cho-
rob wewnetrznych ze szczegolnym zaintere-
sowaniem pulmonologia. Zaczatem pracowacé
jako lekarz na oddziale intensywnej terapii.

Po kilku latach zajatem sie jednak informatyka.
W zawodzie informatyka przepracowatem az

7 lat, a nastepnie 2 lata w firmie GfK, ktéra zaj-
mowata sie badaniami rynku. W koncu dotaczy-
tem do Grupy Lexum. Od marca 2010 r. piastuje
stanowisko prezesa zarzadu Lexummedica.

W wolnym czasie, ktorego ostatnio nie mam
wiele, jezdze w gory. Uwielbiam szczegélnie
Tatry Wysokie, skad pochodze. Dodam, ze kilka
lat temu zostatem przewodnikiem goérskim,
dlatego teraz tym bardziej doceniam fakt, ze
moge do woli napawac sie pieknem wysokich
szczytow, ktore zdobywam wraz z przyjaciotmi.

@ 0d niedawna jest Pan w Polsce. Jak Pan postrzega
prowadzenie biznesu tutaj, w porownaniu z Czechami?
Uwazam, ze chirurgia okulistyczna w Pol-

sce prowadzona jest na bardzo wysokim pozio-
mie, spetniajac najwyzsze standardy medyczne.
Penetracja niektdrych procedur medycznych,
szczegolnie w zakresie chirurgii witreoretinal-
nej, na rynku prywatnych ustug medycznych
jest w Polsce mniej zaawansowana w poréwna-
niu z Czechami. Co zaskakujace, w przeliczeniu
na liczbe mieszkancéw, w Polsce wykonuje sie
duzo mniej laserowych korekcji wad wzroku.

@ czy jakie$ miejsca w Polsce zdazyty Pana
zachwycic¢?

W Polsce jest wiele miejsc, ktére chciatbym
odwiedzi¢. Na przyktad polska czes¢ Tatr
Wysokich pozostaje dla mnie nadal nieodkry-
ta, dlatego planuje latem spedzi¢ kilka dni w
okolicach schroniska Murowaniec. Nie moge sie
réwniez doczekac, aby zobaczy¢ piekne polskie
miasta, zwtaszcza Krakéw. D
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Podstawowa misjg Grupy Lexum, do ktorej
Lexummedica ma zaszczyt nalezed, jest zaoferowanie
swiatowej jakosci Swiadczen medycznych z zakresu chi-
rurgii okulistycznej. Dlatego tez wy,korzystul|emy naj-
nowoczesniejsze technologie i _lestesmy przekonani, ze

KSZym atutem.

jest to naszym najwie
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